
COME SCRIVERE ATTI PERSUASIVI CON IL SUPPORTO DI
CHATGPT E ALTRI LLM

SEDI E DATE

Web

Il calendario completo di date e orari è disponibile in calce alla brochure.

PRESENTAZIONE

Gli atti processuali civili e amministrativi devono essere sintetici e chiari. Tuttavia, sintesi e chiarezza non sono lo scopo dell’avvocato, ma il mezzo necessario per
persuadere il giudice, che è il vero scopo dell’avvocato. La sinteticità e la chiarezza della persuasione si ottengono anche con il supporto delle Intelligenze
Artificiali Generative, che possono essere utilizzate senza toccare le tante perplessità giuridico­sociali che hanno sollevato.
L’obiettivo del Corso è contestualizzare la teoria dell’argomentazione retorico­pragmatica nella dinamica del processo e fornire strumenti e tecniche per dare la
massima intensità persuasiva agli scritti processuali.

Il Seminario formato da due mezze giornate si rivogle principalmente a: Avvocati civilisti e Avvocati amministrativi. 

PROGRAMMA

Argomentazione

La struttura dimostrativa dell'argomentazione logica
La struttura dialogica dell'argomentazione retorico­pragmatica

Situazione argomentativa
Presupposti
Premessa
Tesi, prove, buone ragioni
Fallacie logiche (o sofismi)

Processo come situazione argomentativa

La natura dialogica dell'accertamento della 'verità'
I punti di vista (dagli stati di causa ai ruoli nel processo)
Il giudice tra domanda e la risposta
Le regole del gioco
La cortesia

Introduzione a CHatGPT e altri LLM generativi di testo

La "cultura" degli LLM
Conversare con gli LLM

Struttura dell'atto persuasivo 

Strategie per il frontespizio
Oggetto

Esercizio con ChatGPT o un altro LLM a scelta
Indice
La Sintesi

Esercizio con ChatGPT o un altro LLM a scelta
Le partizioni (es. Fatto, Diritto)
Le evidenziazioni

Sintesi persuasiva

I tipi di informazione degli atti forensi
Che cosa è la sintesi
Test di verifica della sintesi

Test del valore azionale delle informazioni
Test del Principio di cooperazione (Paul Grice)
Test della coerenza
Test con ChatGPT o un altro LLM a scelta

Stile persuasivo 

Non si può non argomentare
Lo stile personale
Il punto di vista interno delle parole

Come riferirsi
A se stessi e al cliente
Al giudice
All’avversario e al suo cliente

Riformulare o citare?
Norme, sentenze e dottrina
Gli atti dell’avversario

Lessico non tecnico
Termini ed espressioni esauste
Espressività non sinonimia
Esercizio con ChatGPT o un altro LLM a scelta

La sintassi come rappresentazione della relazione
Periodi oscuri: lunghi, con incisi e pochi verbi
Dalla “logica del poiché” alla “logica del perché”
Esercizio di semplificazione con ChatGPT o un altro LLM a scelta

Gli incisi
Inciso e commento
Inciso e grammatica
Inciso e persuasione
Esercizio di riscrittura

La modalizzazione: se e come creare consenso esprimendo il proprio
punto di vista su quello che si sta scrivendo
Le presupposizioni

Che cosa sono 
Quando la lingua rivela le presupposizioni (attivatori
presupposizionali)
Come identificare le presupposizioni quando la lingua non li rivela
Presupposizione tra persuasione negoziabile e persuasione
falsificabile

CORPO DOCENTE

Giovanni Acerboni
Dottore ­ Linguista specializzato nella scrittura forense ­ Dal 2002
consulenza e formazione di scrittura professionale ad organizzazioni
private e pubbliche e ai professionisti ­ Autore ­ Docente universitario.

MATERIALE DIDATTICO

Attraverso l’utilizzo delle credenziali personali, il partecipante può accedere all'area clienti sul sito di Euroconference per visionare preventivamente e
stampare le slides.
Il materiale didattico viene fornito esclusivamente in formato PDF.

Tre giorni prima di ogni incontro formativo il partecipante riceve un promemoria contenente l’indicazione del programma dell'incontro, dei docenti e il link
all’area clienti dove è possibile visionare in anticipo il materiale.

PREZZO DI LISTINO

300,00 € + IVA ISCRIVITI ONLINE

QUOTE ADVANCE BOOKING per iscrizioni 10 giorni prima della data d'inizio evento valide
solo per Professionisti

NO PRIVILEGE

€ 240,00 + IVA
CLIENTI PRIVILEGE

€ 216,00 + IVA

Al fine di consentire la corretta attivazione del corso le iscrizioni verranno accettate fino alle ore 12:00
del giorno precedente l'evento

Scarica il calendario completo dell'evento >
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