
AZIENDA VITIVINICOLA: GESTIONE, CONTROLLO E
FISCALITÀ

SEDI E DATE

Web

Il calendario completo di date e orari è disponibile in calce alla brochure.

PRESENTAZIONE

Il settore vitivinicolo negli ultimi tempi si è caratterizzato per elevanti trend di crescita sul mercato, sia nazionali sia estero. Il Master si pone l’obiettivo di
introdurre al settore analizzando la scelta del veicolo con cui esercitare l’attività da cui dipende la connessa disciplina fiscale. Attenzione verrà prestata, inoltre, ai
diversi canali di vendita del prodotto tra i quali, recentemente, si è imposto l’e­commerce. Infine, saranno dedicate due giornate agli aspetti relativi al controllo di
gestione, che rappresenta un elemento ormai imprescindibile nella corretta gestione dell’azienda sia nel quotidiano sia nelle scelte future, e alla specifica
disciplina vitivinicola e ai contratti di settore.

PROGRAMMA

I Incontro

Disciplina civilistica e imposte sui redditi

La differenza tra viticultore e imbottigliatore
Forme di esercizio dell’impresa vitivinicola
Disciplina imposte dirette
Il calcolo delle rimanenze di magazzino

II Incontro

Fiscalità di gruppo e Iva

Perché creare un gruppo
Lo schema impresa agricola – impresa commerciale
Profili fiscali nei rapporti infragruppo
Applicazione del corretto prezzo di trasferimento
Iva nella vendita del vino

III Incontro

Transizione 5.0, vendita diretta, enoturismo ed e­commerce

La Transizione 5.0
Vendita diretta dei prodotti agricoli – regole amministrative e disciplina
fiscale
L’e­commerce – contrattualistica e disciplina fiscale
L’enoturismo – regole civilistiche e disciplina fiscale

IV Incontro

Controllo di gestione nell’impresa vitivinicola

Il controllo di gestione delle aziende vitivinicole, quale sistema
organico di controllo delle performance economico­finanziarie ed
operative, a supporto del processo decisionale
La contabilità analitica e la contabilità industriale, per la verifica
continuativa della redditività aziendale per centri di costo/profitto e
delle marginalità dei vini
Budget e controllo finanziario, per la programmazione e la verifica
continuativa dell'equilibrio dei flussi finanziari di breve periodo e della
posizione debitoria di m/l termine
Credit and Commercial debts management, per la programmazione e
la verifica continuativa dell'equilibrio tra i flussi monetari in uscita
connessi al pagamento delle forniture (DPO) e i flussi in entrata relativi
agli incassi dai clienti (DSO)
Il process management, per l'ingegnerizzazione dei processi operativi
e il controllo di produttività delle attività e del personale

V Incontro

Legislazione vitivinicola

Il diritto vitivinicolo in Italia ed in Europa
I contratti di cessione Uve e vino
I contratti di distribuzione del vino
L'etichettatura nel vino: le norme

VI Incontro

Finanziare l’impresa vitivinicola

Il rapporto fra Banche e mondo agricolo, aspetti critici e opportunità
Le norme del Testo Unico Bancario sul credito agrario e all’agricoltura
Le garanzie pubbliche: ISMEA, Fondo di garanzia, SACE
La valutazione creditizia dell’impresa agricola
I finanziamenti bancari per l’agricoltura e le imprese vitivinicole: il
pegno rotativo.
Le forme di finanziamento non bancarie
Le Agevolazioni pubbliche: PNRR, OCM e PSR. Il problema
dell’utilizzo delle garanzie pubbliche.
Il futuro del credito all’agricoltura e i nuovi servizi alle imprese

CORPO DOCENTE

Gerardo Bosco
Professore di Planning and Strategic Management Facoltà di Economia
Sapienza Roma ­ CEO Bosco&Co. ­ Dottore Commercialista e Revisore
Legale

Marco Giuri
Avvocato ­ Foro di Firenze

Fabrizio Rosatella
Esperto settore agricoltura

Luigi Scappini
Dottore Commercialista ­ Revisore Legale

MATERIALE DIDATTICO

Attraverso l’utilizzo delle credenziali personali, il partecipante può accedere all'area clienti sul sito di Euroconference per visionare preventivamente e
stampare le slides.
Il materiale didattico viene fornito esclusivamente in formato PDF.

Tre giorni prima di ogni incontro formativo il partecipante riceve un promemoria contenente l’indicazione del programma dell'incontro, dei docenti e il link
all’area clienti dove è possibile visionare in anticipo il materiale.

PREZZO DI LISTINO

990,00 € + IVA ISCRIVITI ONLINE

QUOTE ADVANCE BOOKING per iscrizioni 10 giorni prima della data d'inizio evento valide
solo per Professionisti

NO PRIVILEGE

€ 792,00 + IVA
CLIENTI PRIVILEGE

€ 712,80 + IVA

Al fine di consentire la corretta attivazione del corso le iscrizioni verranno accettate fino alle ore 12:00
del giorno precedente l'evento

È possibile richiedere il rimborso di FondoProfessioni sulla quota intera da listino per la partecipazione di dipendenti e
apprendisti.

Per ulteriori informazioni >>

Scarica il calendario completo dell'evento >
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https://www.euroconference.it/carrello?p=94528
https://www.euroconference.it/altri_servizi/formazione_finanziata
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